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,Gurkenkrummung” fur den Finanzmarkt?
AFPA, die europaische Plattform fur
Osterreichs Vermittler
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Als Reaktion aul die internationale Finanzkrise arbeitet die Eurapaisches Kommission an einer

noch nie dagewesenen Vielzahl neuer Vorschriften fur den Verkauf von Finanzdienstleis-
tungen. MIFID-2, Versicherungsvermittlerrichtlinie-Z2 oder die neue Kleinanlegerprodukre-
richtlinie PRIFs werden die Arbeit von Finanzberatern und Versicherungsvermittiern nach

haltig beeinflussen.

Um ihr Mitspracherecht in Brissel aus- Lisungen, die in anderen EU Landern gut funktionieren, wer-
F FA’ zubauen haben sich namhafte Marktteil-  den in Brissel und Wien als Modell filr Gesetze vorgestellt.

\\_, nehmer zur ,Austrian Financial

and Insurance Professionals AFPA tritt dafiir ein, dass sich

Association” (AFPA) zusammen geschlossen., AFPA
betreibt professionelles Lobbying fur die Interessen
seiner Mitglieder, von Versicherungsmaklern, Wert-
papierfirmen bis Investment- und Fondsgesellschaf-
ten. AFPA reprasentiert erstmals den gesamten Ver-
mittlermarkt, Zu den Mitgliedern des Verbands zihit
auch die ARICON Holding GmbH.

AFPA dbernimmt die Funktion einer Schnittstelle
mwischen nationalen Behdrden und europdischen In-
stitutionan. Dieses Prinzip wird als ,Co-Regulation™
bezeichnet, Es ist in den EU-Mitgliedsldndern weit
verbreitet. Und wird bereits sehr erfolgreich von
Banken, Versicherungen und Fondsgesellschaften
eingesetzt, AFPA st Mitglied im europdischen Dach-
verband flr unabhdngige Finanzberater und -ver-
mittler, FECIF,

FECIF wurde vor 12 Jahren gegrindet und vertritt
heute rund 180.000 Vermittler in der EU, die dber

alle Berater an dieselben Re-
geln halten, unabhdngig ob sie
selbststandig arbeiten oder als
Angestellte titig sind. Dann
profitieren Konsumenten van
einheitlichen Beratungs- und
Qualitatsstandards. Aus Sicht
von AFPA sollte der Service-
gedanke ins Zentrum ricken
und die fruchtlose Diskussion
um die Vergltung von Bera-
tern beendet werden. Profes-
sionelle Berater haben Ober-
haupt kein Interesse ihre Kli-
enten zu Uberteuerten Kosten
u betreuen. Im Gegenteill
Der Mutzen aus ihrer Dienst-
leistung ist ja fir Kunden
das Hauptkriterium zur Zu-
sammenarbeit. Das beweist

nationale Verbdnde, so wie AFPA, organisiert sind. Innerhalb die Tatsache, dass 50 bis 75 Prozent der neuen Klienten durch
FECIF lobbyieren bereits 24 nationale Berufsverbande. leder Empfehlungen von bestehenden Kunden kommen,

Verband, jedes Land bringt naturgemdal seine eigenen 5Stand-

punkte vor, Gesetze und Markte innerhalb der EU-Lander sind

nach wie vor nicht vergleichbar. Osterreichs Berater waren in

Briissel bisher nur sporadisch vertreten,

Ab sofort trigt AFPA die Besonderheiten des Osterreichischen
Marktes zur EU-Kommission wenn neue Richtlinien entstehen,

damit sie beriicksichtigt werden. Ausufernde, praxisfremde Re- oy afpa.at
gulierungen werden so frihzeitig unterbunden,
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